Tuotekehityksen oppivuodet:

-luku

tuotteista jarjestelmiin

Yleisradio rakensi 1960-luvun alkuvuosina nopeasti kaksinker-
taisen ULA-lihetinverkon koko maahan. Jo vuonna 1963 tele-
visioverkon nikyvyysalue kattoi go prosenttia koko viestostd ja
televisiovastaanottimia ostettiin koteihin kiihtyvilli vauhdilla.
Televisio saavutti lyhyessi ajassa asemansa suomalaisten olo-
huoneissa.

Antennitarvikkeiden kysynti oli television lipimurron ansi-
osta huomattavan suurta vuosikymmenen alusta saakka. Kaup-
pa kivi hyvin, mutta Telestelld oli kuitenkin monia haasteita
selvitettdvinidin. Maassa ei ollut vield yhteisantennien tai #i-
nijirjestelmien suunnitteluun perehtyneiti insinéoritoimistoja.
Antennitoimitusten sisiltdjen miiritteleminen oli vaikeaa, silli
tulkinnanvaraiset tarjouspyynnot olivat tavallisia.

”Kiinteistoon hankitaan Sihkotarkastuslaitoksen midriyk-
set tdyttivd keskusantenni, johon tulee toimittaa tarvittavat
ulkoantennit radion AM- ja ULA-alueille sekd kummallekin
paikkakunnalla nikyville televisiokanavalle. Vahvistinkaap-
pi varusteineen sijoitetaan rakennuksen ullakolle ja jokainen
huoneisto varustetaan antennipisteelld.” T4mi aikanaan var-
sin tavanomainen tarjouspyynto sisilsi lukuisia riskejd kyseistd
urakkaa tarjoavalle yritykselle. Kiytinnossi toimituksen olisi
pitinyt sisiltdd kokonainen jirjestelmi, vaikka tarjouspyynto
koski erillisid tuotteita.

Monesti Telestelld tiedettiin jo ensi lukemalla, ettei tar-
jouspyyntdjen pohjalta ollut mahdollista tehdé toimivia koko-
naisuuksia. Yrityksessd havaittiin, ettd omasta aloitteesta oli
ryhdyttivd kokoamaan erillisisti tuotteista jirjestelmikoko-
naisuuksia. Vaikkakin silloin jouduttiin usein astumaan sih-
kosuunnittelija varpaille ja poikkeamaan tarjouspyynnoisti.
Alan kehittdmisen riskini oli my6s usein kilpailijoita kalliimmat
kustannukset. Asiakkaat oppivat kuitenkin luottamaan Telesten
ammattitaitoon ja onnistumiset jirjestelmien suunnittelusta ja
toteutuksesta loivat vahvaa pohjaa Telesten myshemmille tuo-
tekehitystyolle.
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Luotettavaa tehokkuutta...
Telesten mainontaa 60-luvulta.
Asiakkaat oppivat luottamaan
Telesten ammattitaitoon ja valitsivat
sen jatkossakin toimittajakseen kun
pelkasta tuotteiden valmistajasta tuli
kokonaisten jarjestelmien toimittaja.

< Antenniasentaja ei saanut pela-
ta korkeita paikkoja. 60-luvun alussa
tama oli tuttu naky talojen katolla,
kun TV-antenneja asennettiin. Kaikki
asentajat eivat ehka olleet nain
huimapaisia.
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Verstaasta omiin tehdastiloihin

Vuonna 1960 Telesten henkilokunnan lukumiiri lihenteli kol-
meakymmenti, joten Sirkkalankadun toimitilat olivat kiyneet
liian ahtaiksi. Uittamon kasarmin lihelld, Puistomien kaupun-
ginosassa oli myytivini neljinsadan nelion suuruinen, lihes
valmiiksi verstastilaksi rakennettu talo tontteineen. Kauppa
paitettiin tehdi ja uudeksi osoitteeksi tuli Puistomienkatu 51.
Teleste oli ensi kerran omissa tehdastiloissa.

Saksasta oli alettu tuoda terdsputkia antennimastojen raa-
ka-aineeksi ja uudessa metallihallissa oli niin paljon korkeutta,
ettd raskaiden putkitaakkojen nosteluun voitiin hankkia katossa
kulkeva nosturi. Talon siivessi oli my6s kaksi konttorihuonetta
erillisin sisidnkiynnein. Tehtaan seindin voitiin kiinnittdi ka-
dun puolelle komea nimikilpi TELESTE.

Muutto Puistomienkadun tehdastiloihin oli ollut Telestel-
le suuri hanke, mutta sen laajennukseksi alettiin suunnitella jo
seuraavan vuoden syksylld uutta kaksikerroksista rakennusta,

Telesten henkilokunta iloitsee jonka lattiapinta-ala oli 440 neli6td. Se oli siis suurempi kuin
ensimmaisista omista toimitiloistaan alkuperiiinen rakennus.
Puistom&enkadun 51 pihalla.

Reinonen Paavo Kivekas

Pulli Filppu Kalle Varjosen siskot Konemestarin

Maija

Aho_nen Aa_1tu Ah(_)ska

Meroska

Tapsa Hymypoika Treffi-Taimi




Teleste oli myds siirtymissd hallinnollisesti uuteen aika-
kauteen, 9.1.1962 pidettiin Teleste Osakeyhtion perustava ko-
kous. Kiytinnossi yhtiomuodon muuttuminen vaikutti vain
lakimiiriisten hallintotoimien lisidntymiseen. Oli pidettivi
yhtickokoukset ja laadittava niistd poytikirjat sekd osakeyhtion
vuotuiset toimintakertomukset. Olavi Ahonen oli hallituksen
puheenjohtaja ja toimitusjohtaja, Pekka Valkama hallituksen
jisen ja tekninen johtaja. Lain madrddmi hallituksen jisenten
luku tiydentyi heidin perheenjisenilldin.

Teleste Oy:n ensimmiisessi vuosikertomuksessa todetaan,
ettd liikevaihtovero-viranomaiset olivat 1.4.1962 alkaen muut-
taneet tihinastisen veron tyoliikkeen verosta teollisen liikkeen
veroksi. Niin siis lopullisesti paittyi yrityksen “verstaskausi”
ja Teleste oli tehdas. Uusia tyontekijoitd palkattiin jatkuvasti,
vuoden lopulla telesteliisii oli jo nelisenkymmenti.
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"Kun Puistomakeen muu-
tettiin, oltiin jo 25 hengen
suuruinen perhe. Uudet ti-
lat toivat mukanaan muka-
vuuksia, kuten sisa-wc:n
ja lampiman veden, ja teh-
dassalin verhot piristivat
silmaa. Pukuhuonekin saa-
tiin ja sinne poyta. Omien
evaitten puutteessa haet-
tiin kaupasta lounas: kolme
siivua lauantaimakkaraa ja
sampyla”, konttoripaallikkd
Sirkka Mero on muistellut.

< Muovin kaytté tuotteissa
yleistyi 60-luvun alussa ja Teleste
hankki ensimmaisen muovipuristus-

koneen. Koneen hoitajaa alettiin

kutsua muovipimuksi.

A Antennilaitteiden tuotekehi-
tys vaati kalliita mittalaitteita ja eri-
tyista osaamista. Tassa Tapio Luoto

virittdmassa antennivahvistinta.

Teleste oli muuttunut verstaasta
tehtaaksi ja taysi varasto ilmensi
hyvaa toimituskykya.
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Telesten tuotemerkin kehittyminen

Kun Teleste perustettiin, ei
sen toimialasta viela kaytetty
nimiketta elektroniikkateolli-
suus. Yrityksen nimi oli aluksi
“Sahkoteknillinen tehdas
Teleste”. Turussa taman
teollisuudenalan tunnetuin
harrastajapohjalta lahtenyt,
ja myéhemmin maailmanmai-
neeseen yltanyt Wallac oli jo
olemassa. Salossa toimi vireas-
ti radioliikkeesta valmistuk-
seen laajentunut Nordellien
yritys, josta tuli myohemmin
Salora. Heikkovirtatekniikkaa
soveltava teollinen tuotanto
oli viela vaatimatonta, mutta
selvasti jo herannyt.

Painetussa laskulomakkeessa
ei ollut nimena yksinomaan
Teleste, vaan se esitettiin
muodossa Sahkoteknillinen
tehdas Teleste, joka painet-
tiin sinipunaisena.

Ennen logon muodon vakiin-
tumista mm. yritysgrafiikassa
kirjeen jatkolomakkeessa
kaytettiin vakiokirjasimin
ladottua Teleste-sanaa, jossa
nimen lisaksi kaytettiin pitkaa
samanvarista linjaa. Tuote-
esitteissa kaytettiin myos kar-
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jelldan seisovaa kolmiota, joka
yleensa painettiin mustalla
varilla. Kirjasimet oli valittu
kirjapainon vakiomallistos-

ta, eika Telestella ollut vield
vakiintunutta logoa.

Telesten tuotemerkin suun-
nittelu annettiin turkulaiselle
mainosgraafikolle Lennart
Heinojalle vuonna 1963. Oi-
keastaan ainoa toivomus oli,
ettd merkista voitiin muovi-
puristinkoneella valmistaa
kolmiulotteinen kappale, joka
kiinnitettaisiin Telesten tuot-
teisiin. Nain syntyi nykyisen
tuotemerkin alkuperdinen
muoto.

Pari vuosikymmenta
my&hemmin kolmiulottei-
suudesta paatettiin luopua
kirjapainoteknisista syista.
Telesten logo muutettiin
asultaan entista yksinker-
taisemmaksi muuttamatta
kuitenkaan sen muotoa - ja
sellaisena se on sailynyt tahan
paivaan asti. Piirtaja tosin
suunnitteli toisen, lyhyemman
kolmiomaisen merkin, jossa
oli vain T-kirjain. Kolmio ei
kuitenkaan koskaan saavutta-
nut henkildstén keskuudessa
yksimielista suosiota. Vahitel-
len se unohtui pois kaytosta.







Teleste halusi laajentaa asiakas-
kuntaansa myos Turun ulkopuolelle.
Tahan pyrittiin lisaamalla markki-
nointiponnisteluja. Myyntipaallikké
Pentti Talvio messuilla, joita siihen
aikaan kutsuttiin tuotenayttelyiksi.

Telesten antennituotteita Yleis-

radion juhlanayttelyssa Helsingissa
1965. Kuva vanhasta Messuhallista
Helsingista Mannerheimintien
varrelta. Osallistumisella oli suuri
merkitys sille, ettd seuraavan vuoden
aikana tavoitimme markkina-alueek-

semme koko Suomen.
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Satsauksia muualle Suomeen ja messuille

Olavi Ahonen ja Pekka Valkama olivat tihin saakka hoitaneet
Telesten tuotteiden myynnin ja markkinoinnin. Vuonna 1962
palkattiin myyntipaillikoksi Pentti Talvio, jonka ensimmaisid
tehtévid oli tarjousmyyntijirjestelmin kehittiminen.

Asiakaspiiri ulottui jo selkedsti Turun ulkopuolelle, myos
Helsinki kiinnosti. Pdikaupunkiin piisy oli kuitenkin vaikeaa,
koska Telesten yhteisantennilaitteilla oli padkaupungissa pari-
kin kotimaista kilpailijaa.

Telestelli ruvettiin  suunnittelemaan kiintedd yhteis-
tyotd suurimpiin kaupunkeihin perustettavien antenniasen-
nusliikkeiden kanssa. Tampereella oli helsinkilidisen kilpailijan,
Keskusantenni Oy:n sivuliikettd vetinyt Risto Lindstrom.
Lindstromin kanssa saatiin sovittua, etti hin perustaa Tam-
pereelle oman antenniasennusliikkeen. Siitd tuli Pirkanmaalle
pitkiksi aikaa Telesten tuotteiden tehokas sillanpddasema. Sa-
man mallin mukaisesti helsinkiliisen kilpailijan Kymenlaakson
edustaja, Usko Dromberg perusti oman yrityksen eli Taso-An-
tennin Kotkaan. Siitd tuli Telesten Kaakkois-Suomen tukipiste.
Kilpailijan palveluksessa olleen helsinkildisen Karl Puhakan
kanssa padstiin niin ikdin sopimukseen. Hin perusti Antenni-
Asennus Oy:n, joka sitoutui kiyttimiin Telesten tuotteita.

Keviilld 1964 Oulussa pidetyt, valtakunnalliset kansakou-
lun suurjuhlat oli ensimmaisid tuoteniyttelytilaisuuksia, mihin
Teleste osallistui. Koulu- ja opetustarvikkeiden erityisalan ra-
jattuun tuotendyttelyyn haluttiin menni mukaan, jotta koke-
mus niyttelyistd karttuisi ja asiakaspiiri laajenisi. Se oli lihto-
laukaus Telesten aktiiviselle messumarkkinoinnille, joka jatkuu
edelleen.



Oulun niyttely osoittautui my6s hyviksi tilaisuudeksi tutustua
muihin saman alan yrityksiin.Telesteldiset tutustuivat muun mu-
assa norjalaisen Oy Tandberg-Radio Ab:n edustajiin, jotka olivat
esittelemissi kielilaboratorioitaan ja nauhamagnetofonejaan eli
nauhureitaan. Norjalaistehdas oli jo ansainnut tuotteilleen hy-
vin maineen luotettavuutensa ja kestidvyytensi ansiosta. Vienti
Yhdysvaltoihin oli omiaan kasvattamaan tuotteiden hyvii mai-
netta, ja he olivat myds aloittaneet nauhureiden maahantuonnin
Suomeen. Teleste teki tuolloin koulujen &#dnentoistojirjestel-
mii, joista useimpiin keskusradioihin sisiltyi ohjelmalihteeni
avokelainen magnetofoni. Tillaisia magnetofoneja tarvittiin
omien jirjestelmien osiksi kuukausi kuukaudelta yhi enemmin.

Jatkossa, kun asiakas kysyi Telesten mielipidetti toimituksis-
sa, suositeltiin Tandbergin magnetofonia Telesten keskusradion
osana. Tandbergin etuna oli my®és se, ettd sen useimmat mallit
olivatkouluhallinnon alaisen opetuselokuvalautakunnan hyvik-
symid. Tdmi auktorisointi oli edellytykseni sille, ettd hankin-
ta sai valtionavun. Tandbergilli ja Telestelld oli kummallakin

Antennivahvistin-
keskus, jollaisia 16ytyi
useimpien suomalais-
ten kerrostalojen kella-
reista tai ullakoilta.

Messut olivat myos telestelaisille
oivallinen tilaisuus tutustua saman
alan yrityksiin. Messuilta alkoi
esimerkiksi Telesten ja Tandbergin
yhteisty6 kielilaboratoriotuotteissa.

Pentti Talvio - Telesten pitka-

aikainen myyntipaallikko.
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A Ensimmadiset antennivahvis-

timet kayttivat luonnollisesti
elektroniputkia. Teleste oli myos

ensimmaisten joukossa soveltamassa

uutta transistoriteknikkaa sen tulles-

sa saataville.

Téllainen vahvistinlevysoitin-

yhdistelma [6ytyi monen koulun
juhlasalista.
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> Keskusradio - tai
hienosti sanottuna
aanikeskus.

myos luotettava maine, ja kaksi pohjoismaista perheyhtioti sopi
Telesten mielestd mainiosti toistensa yhteistyokumppaneiksi.

Televisioverkon laajeneminen toi Suomeen kaksi kanavaa,
uudet lihettimet oli sijoitettava UHF-alueelle, joten oli suun-
niteltava VHF/UHF-kanavanvaihtajia. Teleste toi ensimmii-
sid vaihtajia Suomen markkinoille. Niiti esiteltiin Yleisradion
ja Radioliikkeiden Liiton jirjestimissid niyttelyssi Lahdessa
vuonna 1965. Seuraavana vuonna oli Yleisradion 40-vuoti-
sen toiminnan johdosta Helsingin Messuhallissa juhlaniytte-
ly, missi Telestelli oli oma osasto. Osallistumisella oli suuri
merkitys sille, ettd vuosikymmenen puolivilin jilkeen saatiin
markkina-alueeksi koko Suomi.

Uudet aanijarjestelmat menestyvat

Uudeksi myyntivaltiksi osoittautuivat tuotannossa olevat
dinentoistojirjestelmit, erityisesti pientaajuusvahvistimet.
Ainentoistotuotteiden menestykseen vaikutti osaltaan
vuonna 1963 Telestelle palkattu Lasse Rantanen. Nuorena ja
aikaansa seuraavana insin6orind hin oli perehtynyt erityises-
ti sen aikaiseen hifi-ddnitekniikkaan. Rantanen suunnitteli
hyvini piirtdjind my6s Telesten dinivahvistinkeskuksille ja



"Ellei juuri tuote- niin ainakin jarjestelmakehitystyota
vaadittiin jatkuvasti, koska kirjastot olivat yleensa paik-
kakuntiensa monumenttirakennuksia, joihin piti valmis-
taa arkkitehtien toivomuksesta mita erimuotoisimpia
ohjauspoytia. Suuri mestari Alvar Aalto osoittautui aina-
kin meidan tapauksessamme miellyttavaksi neuvotteli-
jaksi, joka otti huomioon valmistajan nakékohdat”, ker-

too myyntipaallikkéna 1960-luvun alussa toiminut Pentti Talvio

Rovaniemen musiikkikirjaston kehittamistydn etenemisesta.




Rovaniemen kirjasto toimi uran-

uurtajana aanikirjastojen synnyssa.
Kirjasto ja Teleste toimivat tiiviissa
yhteistyossa laajassa hankkeessa,
jossa mahdollistettiin asiakkaiden
musiikin kuuntelu kirjastotiloissa.
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kaiuttimille aikaan sopivan, tyylikkidin ulkoasun, jota kiytet-
tiin tuotteissa pitkiin.

Muun muassa Rovaniemelli sijaitsevaan kirjastoon kehitet-
tiin dinilevyjen ja nauhojen kuuntelujirjestelmi, minkilaista ei
ollut muualla vield keksitty. Jirjestelmii suunniteltaessa huo-
mioitiin kirjaston erityistarpeet. Ainilevyt ja -nauhat olivat
sithen aikaan arvokasta tavaraa, joita haluttiin kisitelli ja sii-
lyttdd huolellisesti. Telesten idea perustui siihen, etti asiakkaat
saivat tulla musiikkikirjastoon kuulokkeilla kuuntelemaan itse
hyllyilti valitsemiansa kappaleita, mutta eivit saaneet kisitelld
levyji eivitki soittimia. Heilld oli kuitenkin mahdollisuus sii-
tdd ddnenvirit ja -voimakkuus mieleisikseen.

Uusi jirjestelmid kehitettiin tiiviissd yhteistyossd asiakkaan
kanssa. Siten voitiin huomioida kaikki kdytinnén tarpeet.
Elektroniikan kannalta vaikeat ratkaisut voitiin syrjiyttid jo
varhaisessa vaiheessa. Titd musiikkikirjaston diinentoistojirjes-
telmii toimitettiin moniin merkittiviin kirjastoihin eri puolille
maata seuraavien vuosien aikana.

v Telestella oli suuri valikoima erilaisia 4anivahvistimia eri kayttotarkoi-

tuksiin ja uusia tehtiin asiakkaiden tarpeiden mukaan.




Kehitysty6ti jatkettiin lakkaamatta. Rovaniemelle toteutet-
tu jirjestelmi toimi silloisilla putkivahvistimilla, mychemmin
rakennettiin kirjastoja varten erityiset, kuuntelijoille tarkoi-
tetut transistorivahvistimet. Jirjestelmin toiminnallinen idea
pysyi kuitenkin koko ajan muuttumattomana.

1960-luvun puolivilin aikana toimitettiin suuri mééri danijar-
jestelmii. Asiakasluettelo oli vaikuttava: hotelliksi muutettu Hai-
kon Kartano, Keravan nuorisovankila, Kalevan kirkko ja Dipoli.
Lisiksi toimitettiin muun muassa kaiutinjirjestelmit Suomen
ensimmaiseen jddhalliin Tampereelle sekd Oulun Raatin urheilu-
keskukseen. Monien onnistumisten ansiosta Teleste sai yhi
edustavampia tilauksia, muun muassa suuria ja monikanavaisia
danikeskuksia: m/s Botniaan 14 pditevahvistinta ja Turun Yli-
opistolliseen Keskussairaalaan 16 paitevahvistinta.

Insinooritoimisto Matti Leppi toi Telestelle aivan uuden tuote-
kehitysidean. Hin oli 1960-luvun alussa saanut tytkseen Rauman
vanhainkodin suunnitelmien ja sihkotyoselityksen laatimisen.
Siihen aikaan oli tapana, etti sihkosuunnittelijoiden ohjelmis-
sa oli mukana tuotteita, joita ei ollut vield tuotannossa. Lepin
tekemissd Rauman vanhainkodin tyoselityksestd urakanlaskijat
saivat lukea tarkan toimintakuvauksen hoitajakutsulaitteistosta.
Sen mukaan hoitajalla oli mahdollisuus keskustella potilaan
kanssa ennen kuin lihti timén luokse.

Telestelld laadittiin potilaspuhelimesta jirjestelmikuvaus.
Ensimmaiisen oman sairaalajirjestelmin suunnittelussa Teles-
te tavoitteli keskusradion viihdyttivyyden ohella potilaiden
turvallisuudentunteen lisi4mistd. Johtoajatuksena oli se, ettd
potilaalle voitiin sanallisesti vastata mahdollisimman nopeasti.

Laitteet suunniteltiin myds mahdollisimman helpoiksi kiyt-
tid. Ponnistelu tuotti tulosta, kehitettiin duplex-muotoinen
keskusteluyhteys. Sen ansiosta yhti vihin potilaan kuin hoita-
jankaan ei tarvinnut huolehtia puhesuunnan vaihdosta. Uutta
tuotekokonaisuutta alettiin toimittaa sairaaloihin. Niitd myy-
tiin paljon, koska Suomeen rakennettiin tuolloin mittavaa kes-
kus- ja aluesairaaloiden verkkoa.

Teleste kuului pian
myo6s merella. M/S Bot-
nian &anijarjestelma oli
ensimmainen laivasovel-
lus. Myéhemmin Teleste
toimitti lukuisia isoja

laivajarjestelmia.

Sairaalat tulivat Telesten asiakkaiksi
60-luvulla. Perinteisen danentoiston
rinnalle tuli hoitajakutsulaitteisto,
joka sitten laajeni potilaspuheli-

meksi.

Aénituotteiden 60-luvun
designia. Myohemmin varsinkin
kaiuttimet piti suunnitella asiak-
kaiden vaatimusten mukaisiksi
huomioiden rakennusten materi-

aalit ja tyyli.

N
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Sisar hento valkoinen rauhoittelemassa potilasta uusien laitteiden mittaus- ja sovellutustoita, nyt kaytiin
tdman soitettua Telesten potilaspuhelimella. Oman useissa sairaaloissa keskustelemassa tuotteiden vaatimuk-

sairaalajarjestelman suunnittelu oli Telesten ensimmai- = sista talouspaallikéiden, ladkareiden ja hoitajien kanssa.

nen todellinen tuotekehitystyé. Aiemmin oli tehty vain




Uuden katon alle-ja taas laajentamaan

Kaurakatu 44:mn tontille tilattiin vuonna 1965 suunnitelmat
Telesten uudesta toimitilasta. Kyseessi oli ensimmiinen alus-
ta loppuun itselle suunniteltu toimipaikka. Lattiapinta-ala oli
1650 neliometrii eli jilleen yli kaksinkertainen aiempaan toi-
mipaikkaan verrattuna. Pekka Valkama rupesi vetimiin ra-
kennustyomaata. Hin osoitti hallitsevansa rakennustyémaan
organisoinnin ja johtamisen hyvin, ja johti jatkossakin Telesten
rakennushankkeita. Vuoden 1966 alussa Teleste muutti uusiin
tiloihinsa.

Vasta pari vuotta kiytossi ollutta toimitaloa ruvettiin vuon-
na 1968 ensimmiisen kerran laajentamaan. Yhden uuden siiven
lisdykselld rakennuksen pohjakuvio muuttui E:n muotoiseksi, ja
pinta-ala kasvoi 2000 neliometriin. Vakaasti kasvanut kaupan-
teko alkoi myos lisitd toimihenkiliden tarvetta. Kielitaitoinen
ekonomi palkattiin herittelemiin ulkomaanvientii ja tavaran-
hankintaa varten tuli pa4toiminen ostopiillikks. Talossa tyos-
kenteli jo lihes 100 henkiloa.

Telesten omistajat olivat kau-
kokatseisesti valinneet uuden
osoitteen tulevia laajennuksia
ajatellen - vapaata tonttimaata oli
tarjolla riittavasti. Kaurakadun tiloja
laajennettiinkin useaan otteeseen

yrityksen kasvaessa.




"Kuljetusten kasvaessa 1960-

luvun loppupuolella tarvittiin

to6ihin ammattikuljettaja. Ensim-
maéinen tyéhon palkattu osoittautui
kuitenkin kaahailemaan taipuvaisek-
si. Tydsuhde paattyi, kun jouduimme
korvaamaan naapurin pensasaidan,
minka lapi han oli ajanut. Toi-

nen kuljettaja ei onnistunut sen
paremmin, silla han ajoi pienen
kolarin lahes ensi toikseen. Sain siita
kaiken liséksi sakot, kun en ollut
huomannut varmistaa, ettd hanella
todella oli ammattiajokortti, ja eihédn
héanella ollut. Mauri Kuosmanen,
lempinimeltaan Asser tuli sitten
kolmantena. Kysyin heti ensim-
maiseksi, etta |6ytyyko varmasti
ammattiajokortti. Han sanoi etta
16ytyy, mutta vaadin vield nahda sen.
Tata han muisteli vield 20 vuotta
myéhemminkin, etta kun en ollut
hanta uskonut. Mauri jai elakkeelle
Telestelta vasta 2000-luvulla eli siina
vasta oli hyva kuljettaja!”, muistelee
Pekka Valkama.
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Antenniliiketoiminta vilkastuu jalleen

Uusi aikakausi oli alkamassa: radioputket vaihtuivat transisto-
reihin. Vuonna 1967 Teleste laski markkinoille, samaan aikaan
Keski-Euroopan suurten tehtaiden kanssa, tiysin transistoroi-
dut TRV-yhteisantennivahvistimet. Jo vuonna 1963 oli tehty
ensimmiiset transistorein toimivat mastovahvistimet, mutta ne
eivit soveltuneet kiytettiviksi yhteisantennijirjestelmissa.

Merkittivd uudistus tapahtui aivan vuosikymmenen lo-
pulla. Vuonna 1969 Suomen Televisio aloitti siinnélliset
virilihetykset. Eurajoen tv-asemalle asennettiin maan ensim-
miinen suuritehoinen UHF-lihetin, miki ennakoi Telesten an-
tennitarvikkeille uutta vilkastumista silli lihes jokaiseen uuteen
antennijirjestelmiin tarvittiin vastaisuudessa kanavanvaihtaja.
Niille oli kysyntid my6s ulkomailla ja Teleste saikin ensimmii-
sen todella merkittivin ulkomaisen tilauksen Svenska Siemens
Ab:lta, joka tilasi noin puolen vuoden aikana toimitettavaksi
2000 UHF-kanavanvaihtajaa. Tdmin yhden ainoan tilauk-
sen arvo oli enemmin kuin puolet Telesten antennitarvikkei-
den vuotuinen liikevaihto. Koska eri kanavapareille tarvittiin
oma vaihtajatyyppinsi, joita oli noin 4o eri mallia, joutuivat
Telesten tuotekehitys ja tuotanto puoleksi vuodeksi kovan pai-
neen alaisiksi.

Uuden oppimista vaadittiin lisdi. Vuosikymmenen vaihtees-
sa tuotekehityspiillikké Lasse Rantanen pani alulle yhteisan-
tennivahvistimien kehitystyén, koska TRV-sarjan puutteel-
linen hiiri6siteilysuojaus vaati koko rakenteen muuttamista
metallikoteloiduksi. Uusi A-20 -sarja olikin mychemmin tuleva
markkinoille timin kehitysty6n ansiosta.

Yhteisantennivah-
vistin TRV kaytti
uusinta suusrtaa-
juustransistoritek-
niikkaa. TRV-sarjan
antennivahvistimet
olivat asennusperiaat-
teiltaan edeltamiensa
putkivahvistimien
kaltaisia.






